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Die zuverlässige Partnerschaft 
für Ihre Selbständigkeit 

Tipps und Tricks: Fremdfinanzierung  
 

 
 
Welche Fremdfinanzierungsmöglichkeiten existieren? 
(Beschränkung auf kleine Unternehmungen) 
 
Art Geldgeber Laufzeit Sicherheiten 
Darlehen Private, 

Banken 
langfristig Grundpfandrechte, Wertschriften, Edelmetalle, 

Lebensversicherungen, Drittpfandbestellung, 
Bürgschaften, Garantie 

Kontokorrentkredit Banken kurzfristig Grundpfandrechte, Wertschriften, Edelmetalle, 
Lebensversicherungen, Drittpfandbestellung, 
Bürgschaften, Garantie 

Zessionskredit Banken kurzfristig Abtretung von Kundenguthaben (Debitoren) 
ev mit Zusatzsicherheiten 

Factoring Factoring-
Gesellschaft 

kurzfristig Verkauf von Kundenguthaben (Debitoren) 

Kundenanzahlungen Kunden kurzfristig normalerweise keine 
Lieferantenkredit Lieferant kurzfristig ev. Eigentumsvorbehalt 
Abzahlungsvertrag Verkäufer kurzfristig  
Leasing Leasing-

gesell-
schaften 

kurz- bis 
langfristig 

 

 
Banken als Kreditgeber 
Die Banken prüfen in erster Linie Ihre Kreditwürdigkeit und -fähigkeit. Ferner müssen Businesspläne, 
Bilanzen, Erfolgsrechnungen und Revisionsberichte eingereicht werden. 
 
Bürgschaften von Bürgschaftsgenossenschaften 
Bürgschaftsgenossenschaften helfen dem Kleingewerbe bei der Kreditaufnahme durch Stellung von 
Bürgschaften. Auch hier sind Businesspläne etc. erforderlich. 
 
Zessionskredit 
Beim Zessionskredit tritt der Unternehmer sämtliche gegenwärtigen und künftigen Debitorenguthaben ab. 
Diese Abtretung kann dem Debitoren mitgeteilt oder still behandelt werden. Unter Umständen werden 
Bilanzen und Businesspläne gefordert.  

Quelle: OR 312 - 318, 492 - 512 
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Die zuverlässige Partnerschaft 
für Ihre Selbständigkeit 

 
Factoring 
Beim Factoring verkauft der Unternehmer einen Teil seiner Kundenguthaben an eine Factoring-Gesell-
schaft ab und erhält dafür unverzüglich einen Teil der Forderungen ausbezahlt (im Normalfall 80 %). Das 
Delkredererisiko übernimmt die Factoring-Gesellschaft. Es werden auch Dienstleistungen wie z.B. die 
Erstellung der Debitorenbuchhaltung, das Mahnwesen und das Inkasso übernommen. 
 
Kundenanzahlungen 
Eine Kundenanzahlung kann unter Umständen eine wichtige Finanzierungsquelle darstellen und kommt 
u.a. im Baugewerbe, im Maschinenbau und in der Elektrotechnik sowie bei Fällen mit langer Fertigungs-
dauer vor. Verlangen Sie auch Kundenanzahlungen bei unklarer Bonität Ihrer Debitoren. 
 
Lieferantenkredit 
Der Lieferantenkredit entsteht, indem der Unternehmer seine bezogenen Waren oder Dienstleistungen 
erst nach einer gewissen Frist bezahlt. Sie sind jedoch sehr teuer, wenn Skonti nicht ausgenützt werden. 
 
Abzahlungsvertrag 
Der Abzahlungsvertrag ist ein Kaufvertrag mit der Besonderheit, dass der Käufer den Kaufpreis in Raten 
abstottern kann. 
 
Leasing 
Vorteile: 
� Schonung der Liquidität 
� Erleichterte Budgetierung und Kalkulation 
Nachteile: 
� Leasing ist meist teurer wie ein Bankkredit, da oft noch Prämien für eine Neuwertversicherung 

geleistet werden müssen. 
� Die Leasingraten müssen auch bei schlechtem Geschäftsgang bezahlt werden. 
� Bei vorzeitigem Rücktritt müssen hohe Rücktrittskosten geleistet werden. 
 


