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Tipps und Tricks: Erfolgsfaktoren für Unternehmen 
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Welche Faktoren sind für eine erfolgreiche Unterneh mung massgeblich? 
 
 
Geschäftsmodell und Geschäftsidee 
Bieten Sie den Kunden eine Dienstleistung oder ein Produkt, das ihnen einen erheblichen Vorteil bringt. 
 
Einzigartig und einfach 
Stellen Sie die Einzigartigkeit Ihres Produkts oder Ihrer Dienstleistung möglichst einfach dar. 
 
Misserfolge 
Investieren Sie nicht zusätzliche Zeit, Energie und finanzielle Mittel, wenn sich Misserfolg abzeichnet. An 
Fehlentscheiden festzuhalten, ist keine Tugend. 
 
Gründung 
Planen Sie Ihr Gründungsvorhaben sorgfältig. Informieren Sie sich über die bestehenden Gesetze, 
sichern Sie frühzeitig geistiges Eigentum. 
 
Businessplan 
Erstellen Sie einen Businessplan. Beantworten Sie die Frage, weshalb jemand Ihr Produkt kaufen soll. 
Bleiben Sie in finanziellen Belangen realistisch. 
 
Finanzielle Reserven 
Statten Sie Ihr Unternehmen mit ausreichend Finanzen aus! Planen Sie die Liquidität vorsichtig. 
 
Konkurrenz 
Bestimmten Sie, welcher Teil Ihrer Dienstleistung oder Ihres Produkts geheim gehalten werden soll, 
damit Sie Ihrer Konkurrenz nicht entscheidende Vorteile preisgeben. 
 
Resonanz 
Prüfen Sie, ob Ihr Produkt oder Dienstleistung den Bedürfnissen Ihrer Kunden entspricht. Seien Sie 
flexibel. 
 


